
Cómo Atraer 
Clientes 
Internacionales 
Como Freelance



¿A quién le ha pasado esto?

No sabes dónde conseguir a tu 
próximo cliente
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¡Me presento!
Soy Jean Saldaña

Soy Diseñadora Web especializada en el sector del 
Desarrollo Personal con más de 4 años de experiencia 

utilizando WordPress creando Webs para clientes en España y 
México.

He dado charlas para la comunidad de WordPress en 
Ciudad de México y Colombia
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#WCGDL

La página web es importante pero es el 
último paso, antes quieres saber esto…
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Primero Diseña tu 
Oferta de Venta

Cómo diseñar una Oferta Irresistible
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Sin especializarte serás un 
freelancer más y entonces 
entrarás en el esquema 
del “precio más bajo”

Especialízate para diferenciarte
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Cuando no te especializas 
improvisas cada nuevo 
servicio porque no 
conoces a profundidad el 
sector
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Segunda especialización, el Nicho de Mercado
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Te ayuda a posicionar correctamente 
tu marca y podrás subir precios

Es más sencillo saber dónde están 
tus clientes potenciales, qué 
acciones realizar y qué mensajes de 
marketing utilizar
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No significa cerrarte puertas, 
al contrario, ganarás mayor 
visibilidad rápidamente
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Investiga el mercado para conocer 
las necesidades REALES

El trabajo que casi nadie quiere hacer 
pero que cierra más ventas:

▪Blogs: Googlear “Blogs de + Palabra 
clave”

▪Grupos de Facebook
▪Instagram
▪Linkedin
▪Youtube
▪Encuestas
▪Entrevistas presenciales / online
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¿Qué problemas 
solucionas con tu 
servicio?

¿Cuál es tu solución a ese 
problema?

¿Qué beneficios aportas 
con tu servicio?

Desarrolla un servicio que resuelva el problema 
principal de tu cliente
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¿A quién está dirigido 
este servicio y a quién no?

¿Cuál es tu proceso de 
trabajo?

¿Qué incluye el servicio y 
qué no?
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En dónde encontrar a tus primeros clientes para crear 
portafolio, casos de éxito y testimonios
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▫ Eventos
▫ Colaboraciones con otras 

personas de tu sector
▫ Email a puerta fría
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▫ Freelancer.com / 
upwork.com / 
workana.com

▫ Negocios locales que 
no tienen web

▫ Contactos en redes 
sociales
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Ahora es 
momento de 
crear tu web en 
WordPress
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Y existen dos opciones...
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El camino largo: Crear un blog, subir 
videos, compartirlos en redes sociales
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O la nueva manera de hacerlo: Embudos 
de Venta o Funnels
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Cómo crear un Embudo de Ventas

Anuncio de 
Facebook
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Web de una única página 
en donde conseguir el 
email de potenciales 
clientes ofreciendo a 
cambio un Webinar 

gratuito

Email 
Marketing 

(7)

Sesión de 
Valoración para 

venta de servicio
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Ejemplo de Plantilla de Facebook Ads
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Ejemplo de Página de Captura (Squeeze Page) con Imán 
de Prospectos (Lead Magnet)
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Ejemplo de Automatización de Email Marketing
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Tus horas de trabajo tienen un límite. 
Gracias a los Cursos Online puedes 
escalar a Negocio.
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Comienza 
vendiendo 
Servicios, 
después vende 
Cursos Online
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¡Gracias!
¿Tienes preguntas?
hola@jeansaldana.com

www.jeansaldana.com


